
De volgende stap is effectieve data verzamelen bij
de betrokken netwerkpartners. Het team van HICT
gaat nadien aan de slag met alle data en inzichten
om een predictiemodel op maat van onze regio uit
te werken.

Dergelijke data kunnen in de toekomst meer
ingezet worden om in een complexe context met
het samenwerkingsverband slimme strategische
keuzes te maken binnen het model van
populatiemanagement.

Uitdaging

De 4 algemene ziekenhuizen in Ziekenhuisnetwerk
Kempen hebben een meer gelijkaardige werking en
datastromen. Dat maakt het iets eenvoudiger om
een predictiemodel te ontwikkelen dan voor een
netwerk met diverse organisaties als partners. Elke
partner heeft een andere werking, andere stromen,
andere data ... 

Het projectteam verwacht de eerste inzichten en
reflecties in het najaar.

CASPR
NETWERK GGZ KEMPEN ONTWIKKELT
PREDICTIETOOL 
ZORGSTRATEGISCHE PLANNING

“Met de predictietool hopen we zicht te
krijgen op de huidige en toekomstige
zorgvraag zodat onze netwerkpartners
zich hierop kunnen organiseren.” -
Sabine Vanhoudt, stafmedewerker
Netwerk GGZ Kempen

CaSPr (Capacity en Staffing Prediction) is een
wetenschappelijk gevalideerd predictiemodel dat
toekomstige zorgbehoefte en capaciteit in kaart
brengt. Consultancybedrijf HICT ontwikkelde
dergelijke tool voor Ziekenhuisnetwerk Kempen
(ZNK).

In samenwerking met HICT wil Netwerk GGZ
Kempen dankzij de predictietool zicht krijgen op
de huidige en toekomstige zorgvraag zodat onze
netwerkpartners zich hierop kunnen organiseren.  
   
Plan van aanpak

In een eerste fase gingen HICT-partners Elise
Lesage en Ine Verhulst samen met Annik Willems -
datamanager van Netwerk GGZ Kempen - en
Sabine Vanhoudt - stafmedewerker
projectcoördinatie Netwerk GGZ Kempen - op pad
om interviews af te nemen bij de netwerkpartners. 

Deelnemende partners: OPZ Geel, PVT Salto,
Welzijnszorg De Kempen, CAW De Kempen, CGG,
huisartsenkringen, mobiele teams, beschut wonen,
‘t Kader, PAAZ Turnhout, Route 11 en PVT De
Liereman.

Via de interviews wil het projectteam de huidige
werking en cliëntenstromen in kaart brengen, net
als ervaren tendensen en uitdagingen.


